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GAA: Basic Infos

• 1988 von GSBA Alumni gegründet
• Unabhängiger Verein, der die Alumni der GSBA, neu

Lorange Insitute of Business Zürich und deren
Partneruniversitäten vereint

• Aktives, dienstleistungsorientiertes Netzwerk, welches
den Austausch fördert

• Fortlaufendes Engagement in bildungsrelevanten
Fragen sowie Austausch von Best Practice
Erfahrungen aus Management und Führung

• Stetiges Wachstum dank aktivem Vorstand



GAA:  Philosophie

Die GAA fördert Connections for Life
damit sich Mitglieder regelmässig treffen und austauschen

• Persönliche Kontakte und Teamgeist
• State-of-the-art-Wissensaustausch unter Mitgliedern
• Dienstleistungen wie Knowledge- und Interessensdatenbank,

Portal, Anlässe, Job- und Spezialangebote
• Unterstützung in ausbildungs- und fachrelevanten Fragen
• Kooperation mit anderen Alumni Netzwerken



Mitglieder: Soziodemogr. Übersicht

• Funktionen: Top- und mittleres Kader
sowie Unternehmer

• Abschlüsse: EMBA, PhD, BBA, MSc, PPM
• 87% Männer, 13% Frauen
• Alter 35-55 Jahre (ø 45 Jahre)
• Zivilstand: im Konkubinat lebend, verheiratet
• Affinität: lern- und wissbegierig, kollegial
• Kaufkraft: hoch bis sehr hoch
• Geografischer Fokus: CH (66%), DE (28%)



Aktivitäten: Typen

1. Netzwerk Anlässe
– GAA GV mit Fair
– Gesellschaftsanlässe (Ball, BBQ, Gourmet)
– Sportanlässe (Golf, Ski, Wandern, etc.)

2. Wissensaustausch
– GAA Symposium
– Firmenbesichtigungen (Werk-, Betriebs- und Firmenbesichtigungen)
– Vorträge (Beratertreffen, GAA GV)

3. Dienstleistungen für Mitglieder
– GAA Portal (Weblinks, Kommunikationsplattform)
– Knowledgedatenbank
– Job- und Projektmarktplatz
– Services (nützliche Zusatzleistungen und Spezialangebote)



Kommunikation: Website
Events Profile

Netzwerk Services



Kommunikation: News & More



Partnering:  GAA Grundsätze

• Nachhaltige Partnerschaften statt kurzfristiger Cash

• WIN WIN Situationen schaffen

• Top Brands und Top Services treffen TOP Alumni Org.

• Keine Herausgabe von Kundendaten

• Persönliches Engagement eines Partners zwingend

• Maximaler Support des Partners in der Umsetzung

• Einfache, transparente Deals



Partnering: Übersicht
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Kontakt bei der GAA

Durì Campell
President
duri.campell@gaa.ch

Daniel Schärer
Partnering
daniel.schaerer@gaa.ch

GAA
Sekretariat
Schanzackerstrasse 20
CH-8006 Zürich

Tel. +41 (44) 350 13 22
Fax +41 (44) 350 13 21
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